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icen algunos de sus competi-
dores que es demasiado pro-
vocador y que una empresa no
puede vivir sélo de provocar.
E] dice que mas vale Ia libertad
que la seguridad. Maximilian Bisser ha
dedicado los iltimos 10 afios a inyectarle
mis vitalidad a la relojeria que muchos
de sus colegas juntos. Estuvo al fren
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a necesidad de
Yiio

rtad puede ser
mas importante
que la seguridad
de lo conocido”.

MAXIMILIAN BUSSER,
relojero, ceo de MBE&F.

tud le permiten saludar confiado, vestido
en jeans de discnador, saco de terciopelo
y camisa de doble botonadura en el cue-
llo sin corbata, lejos de la estricta grisura
del traje corporativo de sus colegas,
Biisser asegura haber sido un joven
aburrido y con poca autoestima conven-
cido de que su [uturo estaba dentro de un
gran corporativo. Aun asi, fue invitado a

te del equipo que puso a Harry Wing-  Jaeger-LeCoultre, marca a la que ayudd a

ton a fabricar impresionantes piczas de
mecdnica y disenio, una diferente cada
ano, con los Opus, v ahora tiene su
propia empresa, Maximilian Blisser &
Friends, en la que le da crédito a cada
uno de los expertos que intervienen en
las piezas de la marca.

De padre suizo y madre india, Biis
ser nacio en Italia y vivio su infancia y
temprana juventud en Lausana, Suiza,
entreteniéndose con manga japonesa
¥ personajes como Capitin Futuro, los
Thunderbirds, Star Wars v las retrans-
misiones de Star Trek, cuyas referencias
estilisticas y coneeptuales estin plasma-
das en relojes gue hoy sorprenden por la
frescura de sus conceptos. Frente a los
acaudalados clientes que pueden invertir
entre 65,000 y 200,000 dolares por un
reloj, sus gestos elegantes y relajada acti-
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resurgir. Antes de que ésta fuera adguirida
por el conglomerado del lujo Richemont,
paso ahi sicte anos ¢n los que nacicron
piczas como ¢l Reverso. Despuds, asumio
la direccion de una firma entonces en pro-
blemas: Harry Winston, cuya facturacion
anual hizo crecer en seis anos de 8 millo-
nes a 8o millones de diolares.
Define como el mayor lujo la liber

tad para elegir qué, como y cudando hacer
lo que se desea.

ton |

. MB&F?
Si, aunqgue debo decir gue en Harry
Winston el primer ano fue una pesadilla,
porque sus problemas eran tremendos.
Por momentos pensé que me habia equi-
vocado aceptando ese trabiajo que yo no
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